Dal buyer alla prova utile

La strategia collega i dubbi di acquisto ai materiali che li risolvono.

CHI DECIDE DUBBIO DA RISOLVERE PROVA UTILE
Tecnico Compatibilita e limiti Schede, curve e test
Produzione Installazione e Manuali e ricambi

manutenzione

Qualita Conformita e controlli Certificati e tracciabilita

Acquisti Rischio di fornitura Capacita e condizioni

Direzione Impatto economico Business case e costi
totali

SEQO, campagne e fiere portano il buyer a queste informazioni.
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