Dal segnale

alla conversazione

Per scegliere un contatto proporzionato

= Una visita al profilo lascia
incerto il motivo
dell'interesse.

Motivo incerto

= Una domanda tecnica pubblica

=
ermette una risposta sul
Risposta g . i
_ merito.
pubblica
A Una richiesta di materiale apre
_ I'invio del documento
Invio
concordato.
concordato
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Come fare social selling su LinkedIn senza trasformare la relazione in spam

Fonte: KLC - Come fare social selling su LinkedIn senza trasformare la relazione in spam
https://www.klc.it/blog/campagne/social-selling-linkedin-b2b-metodo-e-governance/
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