Search e social: quale compito?

La scelta parte dalla domanda e dal pubblico.

Punto di partenza Punto di partenza

Una ricerca esprime gia il Un pubblico puo avere il
bisogno. problema senza cercarlo.
Quando aiuta Quando aiuta

Il mercato usa parole La categoria va spiegata o gli
riconoscibili e pertinenti. account vanno raggiunti.

Che cosa preparare Che cosa preparare

Un annuncio e una pagina Un contenuto che crei interesse
coerenti con la ricerca. e familiarita.

Riscontro comune nel CRM: lead accettati e opportunita.
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Paid search e paid social B2B

Fonte: KLC - Paid social B2B o paid search? Come scegliere in base a domanda, pubblico e maturita del mercato
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