Che cosa vuole capire il buyer

Collega le domande sul pezzo a prove che puoi mostrare.

LA DOMANDA IL CONTENUTO

Sapete fare il mio pezzo? Materiali e dimensioni;
—+> tolleranze in serie e limiti.

Come controllate il lavoro? Dal riesame del disegno ai
> rapporti di collaudo.

Quando arriva il lotto? Tempi e condizioni che possono
» allungarli.

Avete risolto problemi Casi chiusi e azioni correttive,

simili? ¥ senza dati riservati.

Indica chi risponde al cliente e chi ha verificato la pagina.

KLC www.klc.it

Contenuti per un fornitore manifatturiero

Fonte: KLC - Oltre il parco macchine e le certificazioni: che cosa un'azienda manifatturiera dovrebbe raccontare ai buyer
https://www.klc.it/?p=9030
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