Lead nurturing B2B
Il percorso segue il progetto

Un segnale apre una verifica, non una vendita automatica

Nuovo segnale o data concordata

v

Verifica lo stato del progetto

Progetto futuro Contenuto sul dubbio attuale
e data di riapertura.

Il contatto risponde Esce dall'automazione;
si apre una conversazione.

Progetto cancellato |l percorso si chiude.
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Fonte: KLC - Lead nurturing B2B: accompagnare decisioni lunghe senza trasformare tutto in newsletter
https://www.klc.it/?p=5977
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