Dalla richiesta all’opportunita

Ogni passaggio lascia un’informazione utile

Richiesta ricevuta
l| contesto resta disponibile.

4

Assegnata
Un responsabile accetta la presa in carico.

2
In verifica
Si chiariscono i dati mancanti e il prossimo passo.

2

Qualificata
Il progetto &€ compatibile con I'offerta.

+

Opportunita
Si definiscono |la fase e I'azione con una data.

Non avanza ora
Motivo di esclusione o condizione di riattivazione.
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