Prima di presentare il prodotto

Il percorso fino alla richiesta

Applicazione
Quale lavoro deve svolgere il prodotto

Prova disponibile
Che cosa permette al cliente di valutarlo

Presa in carico
Chi segue la richiesta e la prova
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Fonte: KLC - Lancio di un prodotto B2B: dalla prova tecnica alla prima trattativa
https://www.klc.it/blog/marketing-industriale/lancio-prodotto-b2b-prima-trattativa/
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