Il feedback si chiude
con unha correzione

Dallo stato nel CRM alla decisione di marketing

Origine del lead Esito commerciale

La fonte e la pagina Lo stato indica dove siamo.
arrivano al CRM »> [l motivo spiega l'esito.

con il prodotto richiesto. | tempi restano nel record.
Correzione da seguire Revisione congiunta
Si modifica la pagina, Marketing e vendite

la campagna o la regola rileggono i motivi

di assegnazione. e i record di origine.

| nuovi esiti tornano alla revisione.

Prima di inviare segnali alle piattaforme, controlla
|la coerenza dei dati, i volumi e i ritardi.

KLC www.klc.it

Feedback commerciale sui lead

Fonte: KLC - Come chiudere il feedback commerciale sui lead e migliorare campagne, contenuti e routing
https://www.klc.it/blog/dati-e-misurazione/feedback-commerciale-sui-lead-processo-b2b/
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