Prima della richiesta di offerta

Il committente deve capire

Che cosa puoi produrre
Lavorazioni e materiali pertinenti

Che cosa serve per valutare
Disegno o confronto preliminare

Come prosegue la richiesta
Referente e prossimo documento
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Prima della richiesta di offerta

Fonte: KLC - Come trova clienti un'azienda conto terzi
https://www.klc.it/blog/marketing-industriale/come-trova-clienti-azienda-conto-terzi/
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