Il piano e pronto per essere eseguito?

Una risposta concreta per ogni area del piano

Scelta commerciale
Quale offerta e quale pubblico hanno la priorita?

Processo d’acquisto
Chi decide e quali prove vuole prima di avanzare?

Proposta e contenuti
Quale domanda risolve ogni materiale previsto?

Canali e dipendenze
Che cosa deve esserci prima di avviare il canale?

Budget e responsabilita
Chi svolge il lavoro e con quali risorse?

Misurazione e vendite
Quali dati collegano le attivita alle opportunita?

Le risposte incomplete diventano decisioni da assegnare.
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