Lead qualificato B2B
che cosa devi sapere

Fit, bisogno e stato descrivono aspetti diversi

Possiamo servire questa azienda?

Settore, territorio e requisiti compatibili.

Quale problema vuole risolvere?
BISOGNO

Situazione attuale e risultato cercato.

A che punto ¢ il progetto?

Dall’interesse informativo alla decisione programmata.

Il seguito dipende dalle informazioni raccolte
Presa in carico, nurturing o esclusione motivata.
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La scheda di qualifica B2B

Fonte: KLC - Checklist per definire e misurare un lead qualificato B2B
https://www.klc.it/blog/lead-generation/checklist-lead-qualificato-b2b-fit-bisogno-e-valore/
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